
Электронная Система Закупок 
Закупки стали проще

www.tenders.ge



О Нашей Компаний

• Tenders.ge - основана в 2014 году;

• Наша система закупок даёт возможность объявлять тендеры различных типов, предоставлять 

информацию целевой аудитории и  с минимальными затратами обеспечить высокую эффективность 

закупок;

• База из 30000 поставщиков регистрированных в Грузии;

• Более 400 партнёров.
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Вы сэкономите время которая тратится ежедневно в процессе закупок используя метод 

приёма предложений запечатанными конвертами.

Закупки вашей компании будут находится в одном месте в организованном виде, где вы сможете 

получить необходимую информацию в любое время.

Три различных типа торговли в тендере помогут вам получить лучшую из возможных цен: 

Трёхступенчатый Аукцион, Реверсный Аукцион, Форвардный Аукцион. 

Электронная система даёт возможность управлять закупками компаний начиная 

с объявления тендера до подписания контракта с победителям.
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Преимущества Эл. Тендеров
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• Тендер будет размещен на главной странице и 

виден для всех посетителей сайта.
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Закрытый тендер

Открытый тендер

• Только приглашенные компании смогут 

ознакомится / участвовать в тендере.

• Позволяет не распространять информацию о 

закупке в нежелательном масштабе.

Типи Эл. Тендеров



Рабочий Кабинет
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Статуси Тендеров

• Current - Срок подачи коммерческого предложения не истёк;

• Auction - Идёт торговля;

• Evaluation - Оценка коммерческих предложений;

• Winner - Выявлен победитель;

• Awarded - Контракт подписан;

• Failed - Не одна компания не приняла участие в тендере;

• Rejected - Не удалось выявить победителя среди участников;

• Canceled - Тендер приостановлен по решению закупщика.

* В тендере может быть больше одного победителя.
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Экспорт ценовых предложений в Excel



Партнёри
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Чёрный список
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Реверсный Аукцион

Форвардный Аукцион

Без Торговли

• Во время трехступенчатого аукциона каждому участнику предоставляется 

возможность изменить предлагаемую цену три раза. Следует отметить, что данный аукцион 

активно используется в государственных закупок уже много лет, и поэтому поставщики 

хорошо информированный в принципе работы данного аукциона;

• В отличие от трехступенчатой торговли, реверсный аукцион позволяет поставщику 

снижать цену столько раз, сколько он считает необходимым;

• Форвардный аукцион является противоположностью Реверсного аукциона и может 

использоваться для продажи товара;

• Тендеры без торгов широко распространены во всем мире, и их основной принцип 

заключается в том, что поставщики заранее знают, что у них больше не будет возможности 

снизить цены и ихняя изначальная предложение должна быть максимально 

конкурентоспособной.

Типы Торговли

Трёхступенчатый Аукцион
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Аукцион делится на основное время и дополнительные 3 раунда. Основное время 

является временем до начало аукциона. 

После начало аукциона у участников есть 5 минут для того чтобы ознакомится с 

ценами конкурентов и подготовится для торгов. 

Претендент может не принимать участие в дополнительных раундах аукциона, в 

таком случае его цена останется неизменной.

В каждом раунде участник может снижать цену только один раз в течений 

предоставленной 2 минуты минимум на шаг аукциона которую определяет автор 

объявления. 

В первом раунде череда снижение цен регулируется следующим образом: Первым 

цену снижает участник у которого в основное время было указано наибольшая 

цена. Последним цену снижает участник у которого в основное время было указано 

наименьшая цена. 

В следующих раундах череда определяется результатом прошлого раунда. В случае 

если у двух компаний будет одинаковая цена, первым цены снижает участник 

который последним определил цену.

Примечание: Во время торговли участники не видят наименование конкурентов. 

Трёхступенчатый Аукцион
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Трёхступенчатый Аукцион - Вид поставщика



Аукцион делится на основное время и торг с снижением цен. Основное время 

является временем до начало торга. 

В основное время участник может снизить цену минимум на шаг аукциона которую 

определяет автор объявления. 

После начало аукциона система предоставляет 15 минут для основных торгов в 

течений которого участники без очереди могут снижать цены минимум на шаг 

аукциона. 

После 13 минут, если в последнее 2 минуты не одно компания не изменит цену, 

торг заканчивается. Если в течений последних двух минут один из участников 

меняет цену, время переводится на две минуты и даёт возможность продолжить 

торги. Торг заканчивается в случае если в последние 2 минуты не один участник не 

изменил цену.

Примечание: Во время торговли участники не видят наименование конкурентов. 

Реверсный Аукцион
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Реверсный Аукцион - Вид поставщика
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Аукцион делится на основное время и торг с повышением цен. Основное время 

является временем до начало торга. 

В основное время участник может повышать цену минимум на шаг аукциона 

которую определяет автор объявления. 

После начало аукциона система предоставляет 15 минут для основных торгов в 

течений которого участники без очереди могут повышать цены минимум на шаг 

аукциона. 

После 13 минут, если в последнее 2 минуты не одно компания не изменит цену, 

торг заканчивается. Если в течений последних двух минут один из участников 

меняет цену, время переводится на две минуты и даёт возможность продолжить 

торги. Торг заканчивается в случае если в последние 2 минуты не один участник не 

изменил цену.

Примечание: Во время торговли участники не видят наименование конкурентов. 

Форвардный Аукцион



• Участники должны предоставить коммерческое предложение до истечение срока подачи 

документаций.

• Участники могут снизить цену столько раз, сколько необходимо до истечения срока подачи 

документаций.

• После истечения срока подачи документаций участники больше не смогут изменить 

ценовое предложения.

Без Торговли
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Закупщик может контролировать параметры видимости 

результата тендера.

Информация может быть видна:

• Только для закупщика

• Для закупщика и участников

• Для всех зарегистрированных пользователей.

Следует отметить, что прозрачные тендеры повышают доверие поставщиков к закупающей 

организации и значительно увеличивают количество участников в каждом тендере.

Видимость Результатов
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В разделе результатов есть возможность "Добавить протокол", который 

позволяет покупателю загрузить любые документы связанные с тендерам. 

Количество файлов не ограничено.

* Следует отметить, что протокол виден только для закупщика.

Протокол Тендера



Определение победителя

После истечение срока подачи документаций, тендер 

переходит в статусе оценки и у закупщика появляется 

следующие возможности нажатием кнопки Action:

• Award - Выявить победителя;

• Disqualify - Дисквалифицировать участника;

• Contract Signed - Подписать контракт с 

победителям. Чтобы иметь возможность подписать 

контракт с участником сперва надо выявить его 

победителям.

* В тендере может быть больше одного победителя.

* В случае дисквалификации всех участников тендер 

переходит в статус «Rejected»;

* Участники могут видеть статус тендера но 

информация о победителе / дисквалификации для них 

не доступно.

На странице результатов также есть кнопка «Cancel 

tender», с помощью которой покупатель может 

прекратить тендер на этапе оценки.



Анализ цен

• В разделе анализа цен, закупщик может увидеть всех участников и ихние цены по каждой позиций;

• Зеленый цвет указывает на то, что у компании самая низкая цена по данной позиции;

• Красный цвет указывает на то, что у компании самая высокая цена по данной позиции;

• Полученные предложения можно экспортировать в Excel.
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В разделе Messages закупщик имеет возможность запросить 

дополнительную информацию от поставщика или отправить ему 

сообщение. 

Возможные статусы:

• Отправлено - поставщику отправлен вопрос

• Получено - получен ответ от поставщика

* Следует отметить, что поставщику не разрешается писать покупателю 

какую-либо информацию или загружать файл до тех пор, пока он не 

получит от него первый запрос.

Связь с поставщиками



Пользователи
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В системе 3 типа пользователей:

• Company Admin - Может создавать новых пользователей или редактировать существующих;

• Observer - Имеет доступ к полной документаций закупок компаний но сам не уполномочен объявить тендер 

или осуществить другую деятельность через систему;

• Standard User - Имеет все функций специалиста закупок.

• Level 2 Use - Имеет все функций специалиста закупок только в тендерах где он является ответственным лицом.



Как объявить тендер?



Общая информация



Как создать таблицу цен?

Для создания таблицы цен, закупщик указывает название продукции/сервиса, измерение и количество.

Таблицу цен можно также создавать с нашего шаблон-документа (Excel), которого можно прямо загрузить в систему. 

Существует два типа таблица цен:

• Закрытий - Поставщик должен заполнить цены на все позиций.

• Открытый - Поставщик может заполнить цены на интересующие позиций.



Дополнительный раунд тендера

• Система даёт возможность при необходимости организовать дополнительный раунд где поставщику/поставщикам 

предоставляется 24 часа для подготовки нового предложения.

• Дополнительный раунд можно организовать для всех или для конкретных участников.
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Настраиваемые поля

• Для компаний у которых большое количество закупок мы предоставляем сервис индивидуальной кастомизации и вместе с клиентам создаём новый тип 

закупок где поставщики в месте с документами и ценами заполняют дополнительную информацию. На пример: Срок поставки, условия оплаты, итд.

• Это даёт возможность закупщику сравнить все основные параметры коммерческого предложения на одной странице.

• Всю информацию также можно экспортировать в EXCEL для дальнейшей обработки.



Спасибо за Внимание


